
Финансовый план предпринимателя 

 

Многие начинающие предприниматели открывают бизнес «по наитию», 

не прогнозируя финансовые показатели. Зачастую именно это приводит их к краху. 

Рассказываем, как в развитии бизнеса помогает финансовое планирование, а также как 

составить. 

Предприниматель – это:  

  лицо, имеющее своѐ дело в целях получения прибыли в форме оказания услуг, 

торговли или производства;  

  человек, осуществляющий предпринимательскую деятельность, используя навыки и 

инициативу, необходимые для прогнозирования потребностей и вывода новых хороших 

идей на рынок.  

Предпринимательство – это один из ресурсов неотъемлемой части производства, 

остальные три – природные ресурсы, рабочая сила и капитал, которые комбинирует 

предприниматель для производства товаров или оказания услуг на основе создания 

бизнес-плана, привлечения рабочей силы, увеличения ресурсов и финансирования, а 

также обеспечения руководства и управления бизнесом. 

  Отличия малого бизнеса от предпринимательства:  

  Малый бизнес – это компания, являющаяся индивидуальным предпринимателем или 

партнѐрством, которая не является средним или крупным бизнесом, работает на местном 

уровне и не имеет доступа к огромному количеству ресурсов или капитала. 

  Под предпринимательством понимается человек, у которого есть идея и который 

намеревается реализовать эту идею, обычно для того, чтобы подорвать текущий рынок 

новым продуктом или услугой.  Предпринимательство обычно начинается с малого 

бизнеса, но долгосрочное видение гораздо шире: стремление к высокой прибыли и захват 

доли рынка с помощью новой инновационной идеи. Предприниматели сталкиваются с 

множеством препятствий при создании своих компаний, например, преодоление 

бюрократии, наѐм талантов или получение финансирования. Поэтому учитывая 

рискованность нового предприятия – получение капитального финансирования является 

особенно сложной задачей, которую можно решить с помощью бутстрэппинг 

  Бутстрэппинг– это финансирование бизнеса с использованием методов – собственных 

денег, обеспечение собственного капитала для снижения затрат на рабочую силу, 

минимизация запасов и факторинг дебиторской задолженности.  Помимо этого, 

источниками финансирования могут выступать:  

  получение ссуды для малого бизнеса;  

  финансирование в виде бизнес-ангелов и венчурных организаций, которые 

предоставляют рекомендации, наставничество и связи в дополнение к просто капиталу;  

  краудфандинг, подразумевающий коллективное сотрудничество людей, добровольно 

объединивших свои деньги или другие ресурсы вместе, как правило, через  интернет, 

чтобы поддержать усилия других людей или организаций;   

  бутстрапирование означает создание компании на основе сбережений как 

предпринимателя, а также на начальных продажах бизнеса, при этом предприниматель 

может вести бизнес со своим собственным видением и без вмешательства извне или 

инвесторов, требующих прибыли.  

   Финансовый план предпринимателя – это часть бизнес-плана. Прежде чем начать 

предпринимательскую деятельность, необходимо составить документ, который 

называется бизнес-планом. Это нужно в первую очередь для самого предпринимателя, 

чтобы понимать, насколько рентабельным может быть конкретный малый бизнес, сколько 

нужно начального капитала и через какое время это дело окупится. Также бизнес-планы 

составляют , чтобы привлечь их к капиталовложению в данное дело 

Функции бизнес-плана: 

чѐткая формулировка цели бизнеса, результатов деятельности компании, путей их 

достижения;  

содержание расчѐта первоначальных и текущих затрат, предполагаемых доходов, что 

служит основой для расчѐта рентабельности бизнеса;  



является документом, на основании которого потенциальные инвесторы оценивают 

перспективы бизнеса.   

Бизнес-план должен:  

  не быть объѐмным и содержать информацию, необходимую для принятия внутренних 

решений и для привлечения инвестиций;  

  начинаться с описания цели, задач и действий для их достижения;  

  определять длительность этапов движения к цели;  

  содержать анализ рынка и место компании на нѐм, для чего надо исследовать стороны 

спроса (совокупность потенциальных покупателей товаров и услуг, при проведении 

анализа которых учитывается рассмотрение заинтересованности продукцией, каналов 

продвижения и платежеспособность) и предложения (это предприниматель и его 

конкуренты, анализируя список всех компаний на рынке, информацию об особенностях 

их продукции, стратегии продвижения товара и целевых аудиториях).  

 Составляя финансовый план, самое главное определить, сколько потребуется 

первоначальных инвестиций, когда они окупятся, из чего будет формироваться ваш доход 

и расход. А значит, в структуре финансовой части бизнес-плана будут такие разделы, как 

инвестиционные затраты, прогноз прибылей и убытков, денежный поток и оценка 

эффективности проекта. 

Первое, что нужно сделать, составляя бизнес-план, – детально просчитать, во сколько 

обойдѐтся создание бизнеса. Это позволит самому предпринимателю понять, сколько 

денег потребуется для старта бизнеса и нужно ли привлекать займы. 

Определившись с суммой инвестиций, нужно понять, возможно ли вообще отбить 

первоначальные вложения. Поэтому следующий шаг при составлении финансовой части 

бизнес-плана – прогноз прибылей и убытков. От чего отталкиваться при составлении 

этого прогноза? От планируемого дохода бизнеса. Чтобы посчитать его, необходимо 

стоимость услуги или товара умножить на количество продаж. 

Следующий шаг расчѐтов – величина расходов бизнеса. Чтобы определить еѐ, нужно 

сложить все запланированные расходы 

Спрогнозировав прибыли и убытки, надо перейти к разделу – оценке его эффективности. 

Существует множество критериев, по которым оценивается эффективность проекта. Но 

для малого бизнеса достаточно оценить всего три из них: рентабельность, точку 

безубыточности и срок окупаемости. 

Вот основные показатели, которые необходимо будет рассчитать в бизнес-плане на 

старте любого бизнеса. Конечно, это далеко не аксиома, и в зависимости от требований 

инвесторов, состояния предприятия, его вида деятельности и других особенностей могут 

понадобиться дополнительные расчѐты. Большую часть из них можно провести 

самостоятельно 

 

 

 


